
3 WINSTGEVENDE ADVERTENTIE STRATEGIEËN IN 2024
MASTERMIND PT BOOST



BOUW SAMEN MET MIJ JE FUNNEL
EN GENEREER MEER DAN 100 LEADS PER MAAND 



WIE HEEFT ER ZIN OM SAMEN JE EIGEN, WINSTGEVENDE
MARKETING FUNNEL TE BOUWEN IN DE KOMENDE 45'?
STEEK EVEN JE HAND OP. 



DE COMMUNITY FUNNEL
DIT GAAN WE SAMEN BOUWEN.

LANDINGSPAGINAADVERTENTIE THANK YOU PAGE

E-MAIL LIJST FB GROEP

gratis training

sell by chat

strategiesessie

30 conversaties

3 intakes

100 LEADS

60 leden

1-5 intakes

330 bezoekers



WE GAAN SAMEN DEZE COMMUNITY FUNNEL REVERSE-
ENGINEEREN.
ZODAT JE STRAKS EEN GOEDE BASIS HEBT STAAN
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JE WEGGEVER(s)
WIJ ADVISEREN 3  WEGGEVERS

WEGGEVER 1 gebruik je in je advertentie.

weggevers 2 en 3 gebruik je om leads naar je
facebook GROEP te sturen.

extra voordeel: je kan de weggever in je
advertenties regelmatig wisselen.



DEMO DRIEHOEKSMODEL
DEMO DRIEHOEKSMODEL PT BOOST.

FREEDOM BOOTCAMP
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geen leads. weinig klanten. FINANCIEEL ONZEKER.

meer LEADS. meer KLANTEN. meer OMZET.

geen tijd. geen energie. geen (sociaal) leven.
meer tijd. meer energie. meer leven.



WORKSHEET DRIEHOEKSMODEL
VUL DE PIJNPUNTEN EN DOELEN IN.

jouw ideale klant

bedenk voor ieder
pijnpunt 1 weggever.



JE WEGGEVER UITWERKEN
BOUW EEN KRACHTIGE LEADMAGNET

INTRO

20-30 MINUTEN

INTRO (2-3') KERN (10-20') CTA (3')



LEADMAGNET LANDINGSPAGINA
converteer leads naar intakes

naam leadmagnet
ondertitel

embedded video

cta naar selectieformulier
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ENGAGE

SELL BY CHAT FLOW
DE 4 FASES.

CONFIRM CONVERTQUALIFY
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JE FACEBOOK GROEP



VRAAG1: filteren of ze binnen je doelgroep vallen.

vraag 2: Extra training(en) aanbieden.

vraag 3: vragen of er interesse is voor je programma.

DE FB GROEP FUNNEL
DE WELKOMSTVRAGEN



GROEPSLEDEN FOLLOW-UP
1) taggen onder welkomstbericht



GROEPSLEDEN FOLLOW-UP
2) vriendschapsverzoek sturen.

stuur pas een bericht wanneer je vriendschapsverzoek
geaccepteerd is (anders komt het bij “verzoeken”).

Na 48u verzoek niet geaccepteerd? Annuleer het en
verzend het opnieuw.

48u later nog steeds niet geaccepteerd? Annuleer het
verzoek zodat je geen beperking krijgt op je account.
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DE COMMUNITY FUNNEL
de thank you pagina

visual van je leadamgnet

aankondiging bonus

5' tijd kopen

titels leadmagnets

knop naar facebook groep



DE COMMUNITY FUNNEL
worksheet thank you pagina

benchmark: we mikken op 60%
conversie van bedankpagina
naar de facebook groep.
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DE FB GROEP FUNNEL
de landinsgpagina

titel leadmagnet

de 3 USP’s van je
leadmagnet

call to action

visual van je leadmagnet



LANDINGSPAGINA GRATIS TRAINING
worksheet
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ADVERTENTIE OPBOUW

hook - story - cta
duidelijk aanbod.
persoonlijke foto.

COMMUNITY FUNNEL



WORKSHEET ADVERTENTIE

hook - story - cta

COMMUNITY FUNNEL



DATA VANUIT ONZE EIGEN ADS
DE IMPACT VAN EEN GOEDE FUNNEL

51.723 views

14 intakes

175 leads

4 abo

8 sales

advertentie budget: 643.76
14 (directe) intakes / 175 leads.
8 directe sales = minstens 16K omzet.



KIJKEN IS ZILVER, IMPLEMENTEREN IS GOUD.
toch nog op zoek naar extra support?


