FASE 1- FUNDAMENTEN
POSITIONEER JEZELF ALS EXPERT.
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'S 7 1.JOUW IDEALE KLANT

Bepaal jouw ideale klant, die klant
\}/lvaoir je graag mee werkt en energie uit
aalt.

* 2. DE CLIENT ROADMAP

Maak je programma onweerstaanbaar
in 3 praktische stappen.
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= 3.CX3 COACHING FRAMEWORK
——

Bied kwaliteit, behaal resultaten en
verhoog de retentie van je klanten.

DAG 1-8

FASE 2 - MARKETING & CONVERSIE

CONTROLE OVER JE MARKETING & BUSINESS.

r 4. DE CUSTOMER JOURNEY

De 3 fases die iedere potentiéle klant
doorloopt en hoe jij hier op kan inspelen.

qt 5. SELL BY CHAT

Leer je diensten verkopen via sociale
media, zonder berichten te sturen naar
vreemden.
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% 6. SALES MASTERY

Converteer + 80% van jouw (onlinelz
intakes naar klanten, zonder te pushen.

DAG 9-14

FASE 3 - CASE STUDY LAUNCH
MEER KLANTEN, OMZET & VRUJHEID.

4 1. CASE STUDY LAUNCH

Een bewezen methode om je
Erogramma succesvol te lanceren
innen je bestaande netwerk.

©K4' 8. CONTENT PLAN

7 posts die je kan inzetten op social
media om je volgende 5 klanten op te
starten.

T 9. BONUS: WHAT'S NEXT?

Een unieke kijk op de toekomst van
marketing binnen personal training en
fitness.

DAG 15-21



